


























Premier Packaging Corporation is poised for significant growth continuing its business of paperboard 

packaging.   Future category growth based on current economic trends in the MLM, Nutraceutical, and 

CPG all point to a healthy market with 20%+ category growth anticipated over the next 3 years primarily 

due to a fundamental change in online direct to consumer sales trends. The demand for Premier’s 

services will continue to strengthen as additional resources are added that include enhanced printing 

and finishing capabilities, contract packaging, vendor managed inventory programs and fulfillment.  

Premier Packaging Corporation is a key supplier of paper board packaging to some of the country’s 

largest digital photo finishing, food packaging, and medical device companies.  The Company’s also 

markets and manufactures packaging and printing that utilizes security features, including patented 

security technologies to protect valuable information from unauthorized scanning, copying, and digital 

imaging.  The Company’s sales are nation‐wide. 

 

In order to remain competitive as a key manufacturing partner to our customers and the industries we 

serve, Premier must increase its capacity and capability by relocating to a larger facility and modernizing 

its manufacturing equipment.  The Company has experienced significant growth over the past few years 

and added twenty‐one new customers in 2020 alone, during a global pandemic.  Future category growth 

based on current economic trends in the MLM, Nutraceutical, and CPG all point to a healthy market with 

20%+ category growth anticipated over the next 3 years primarily due to a fundamental change in online 

direct to consumer sales trends. The demand for Premier’s services will continue to strengthen as 

additional resources are added that include enhanced printing and finishing capabilities, contract 

packaging, vendor managed inventory programs and fulfillment.  To remain competitive with our 

competition, Premier must invest in new equipment, technology, and space to better serve its 

customers.  Modernizing the plant by moving to this new 101,000 SF facility on 10+/‐ acres in Henrietta 

would allow the Company to increase its full‐time workforce nearly 60 % over the next 3 years.  These 

positions will include both skilled and unskilled production labor, press operators and customer service 

representatives.    

 

Participation in this program would allow the Company to make the necessary equipment and 

technology investments with an estimated cost of $8.2 million over the next three years, with 

approximately $5.7 million of that in year one which would have to be financed by the Company.    

 

Timing is the most critical issue for our Company in moving our manufacturing locally.  Our desire is to 

move to a larger facility in 2021 but only if the incentives make sense.  If we cannot move quickly with a 

strong incentive plan, then we will be forced to look outside Rochester and New York State for a 2022 

move.  Again, without these incentives and the high cost of doing business in the state of New York, 

Premier would have to consider lay‐offs and making this investment in the Dallas, Texas area, where our 

parent company operates several other businesses.   














